LS /telcom

Smart Spectrum Solutions

Die LS telcom AG ist weltweit fllhrender Anbieter von Technologien und Beratungsdienstleistungen fur die effiziente Nutzung
des Funkspektrums in allen Funkdiensten. In einer zunehmend digital vernetzten Welt stellen wir sicher, dass alle
Frequenznutzer maximal von Funkdiensten profitieren. Wir optimieren die Frequenzverwaltung und -nutzung in allen Méarkten
und Marktsegmenten und erméglichen neue Geschaftsmodelle in vertikalen Markten auf Basis des Internets der Dinge (loT).

Senior Technical Sales Manager (m/w/d)

Ihre Aufgaben

= Sie sind ein aktives Mitglied des LS Defense-Teams, um den militdrischen Markt auszubauen und arbeiten eng mit
unserer Tochtergesellschaft ,LS of South Africa“ zusammen

= Sie koordinieren BIDs und Angebote (technisch und kommerziell)

= Sie sind fur das Vertriebs- und BD-Reporting verantwortlich

= Sie unterstitzen den Vertrieb und generieren neue Geschéaftsmoglichkeiten mit den weltweiten LS-Niederlassungen

= Sie sind fur die weltweite Neukundenakquise und fir den Ausbau bestehender Kundenbeziehungen zusténdig inkl. vor Ort
Prasentationen

= Sie unterstitzen die Product Owner bei der Erstellung technischer Roadmaps und stellen eine funktionierende
Abstimmung zwischen den Abteilungen sicher

= Sie halten Prasentationen im Rahmen von Defense-Schulungen, Workshops und Seminaren

Ihre Qualifikation

= Sie bringen ein erfolgreich abgeschlossenes Studium als Bachelor/Master of Engineering oder Bachelor/Master of
Science oder eine vergleichbare Qualifikation mit

= Sie verfiigen Uber verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse; weitere Sprachkenntnisse sind von Vorteil

= Sie bringen mehrjéhrige (>10 Jahre) aktive Business Development und technische Vertriebserfahrung mit

= Sie bringen umfangreiche Kenntnisse in der Verteidigungsindustrie mit und haben ein sehr gut ausgebautes Netzwerk in
dieser Branche

= Sie besitzen sehr gute kommunikative Fahigkeiten und haben SpalR am Arbeiten im Team

= Sie zeichnen sich durch Engagement, Ehrgeiz und weltweite Reisebereitschaft aus

Das bieten wir lhnen

= Abwechslungsreiches, anspruchsvolles und interessantes Aufgabengebiet

= Kollegiales und hochprofessionelles Team in einem modernen, internationalen Arbeitsumfeld
= Eine gesunde Work-Life-Balance durch flexible Arbeitszeiten

= Karrieremoglichkeiten hier in Deutschland oder in unseren weltweiten Niederlassungen

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Bitte senden Sie lhre vollstdandigen Bewerbungsunterlagen (Lebenslauf und Zeugnisse) unter Angabe lhres mdglichen
Eintrittstermins sowie Ihrer Gehaltsvorstellung per E-Mail an Career@L Stelcom.com. Bitte senden Sie uns moglichst nur eine
Datei mit allen Bewerbungsanhéngen als PDF zu. Fir einen ersten vertraulichen Kontakt steht lhnen Jana Velten unter
Tel. 07227 9535 704 zur Verfigung.
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